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BL Info Polska Sp. z o.o. specjalizuje się w wydawaniu poradników z zakresu ekonomii, 
marketingu, spraw kadrowych i prawa. Nasze książki napisane są prostym i zrozumia-
łym językiem, a jednocześnie zawierają kompletne i fachowe informacje.

Przepisy podatkowe w Polsce zmieniają się bardzo często. W tej sytuacji ważne jest, 
aby poradniki były zawsze aktualne. Dlatego też często ponawiamy te same tytuły  
w nowych wydaniach i aktualizujemy zawarte w nich treści. Poza tym na bieżąco 
zamieszczamy informacje o zmianach w przepisach na naszej stronie internetowej 
www.blinfo.pl. Znajdziesz na niej linki do każdej z książek.

Dotychczas nakładem BL Info Polska Sp. z o.o. ukazały się następujące książki: 

budżet 
ekonomia przedsiębiorstw 
jednoosobowa firma 
kształtowanie cen 
kształtowanie wynagrodzeń 
osobista efektywność 
pracownicy – praktyczny poradnik dla pracodawcy 
rekrutacja pracowników 
rozwiązywanie konfliktów 
sim – speed intuition management 
sprzedaż usług 
techniki negocjacji 
techniki prezentacji 
techniki sprzedaży 
techniki zakupu 
marketing dla małych i średnich przedsiębiorstw 
wzory umów i dokumentów

Aby zamówić książkę, zadzwoń, prześlij faks lub e-mail.  
tel.: (58) 520 80 64 • faks: (58) 520 80 65 • e-mail: bl@blinfo.pl • www.blinfo.pl
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O książce

Mimo znaczących zmian w gospodarce w ciągu ostatnich dziesięcio-
leci i coraz większej liczby przedsiębiorstw sprzedających wiedzę lub 
usługi, zakup to nadal bardzo istotny czynnik w wielu firmach i or-
ganizacjach. Aby osiągnąć sukces w zawodzie kupca lub pracownika 
działu zakupu, potrzeba sporej wiedzy i wielu umiejętności. Celem tej 
książki jest pomóc Ci w ich nabyciu.

Życzę Ci przyjemnej lektury i mam nadzieję, że treść tej książki 
pomoże Ci w osiągnięciu sukcesu w pracy kupca oraz że Twoi 
dostawcy i klienci docenią Twój profesjonalizm i współpracę z Tobą.

Książka powstała w oparciu o stworzony przeze mnie poradnik na 
temat technik zakupu w wersji audio. W pracach nad poradnikiem  
w wersji papierowej uczestniczył Björn Lundén, który zredagował 
materiał.

Książka jest częścią serii poradników, w skład której wchodzą na-
stępujące tytuły: Techniki negocjacji, Techniki prezentacji, Techniki 
sprzedaży, Techniki zakupu oraz Osobista efektywność.

Jest to już trzecie wydanie tego tytułu w Polsce. Będziemy wdzięczni 
za wszystkie rady i propozycje do następnych wydań tej książki.

Gdańsk, lipiec 2014

Lennart Rosell
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