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BL Info Polska Sp. z 0.0. specjalizuje sie w wydawaniu poradnikdw z zakresu ekonomii,
marketingu, spraw kadrowych i prawa. Nasze ksigzki napisane sg prostym i zrozumia-
tym jezykiem, a jednoczesnie zawierajg kompletne i fachowe informacje.

Przepisy podatkowe w Polsce zmieniaja sie bardzo czesto. W tej sytuacji wazne jest,
aby poradniki byty zawsze aktualne. Dlatego tez czesto ponawiamy te same tytuty
w nowych wydaniach i aktualizujemy zawarte w nich tresci. Poza tym na biezaco
zamieszczamy informacje o zmianach w przepisach na naszej stronie internetowej
www.blinfo.pl. Znajdziesz na niej linki do kazdej z ksigzek.

Dotychczas naktadem BL Info Polska Sp. z 0.0. ukazaty sie nastepujace ksigzki:

BUDZET

EKONOMIA PRZEDSIEBIORSTW

JEDNOOSOBOWA FIRMA

KSZTALTOWANIE CEN

KSZTALTOWANIE WYNAGRODZEN

OSOBISTA EFEKTYWNOSC

PRACOWNICY — PRAKTYCZNY PORADNIK DLA PRACODAWCY
REKRUTACJA PRACOWNIKOW

ROZWIAZYWANIE KONFLIKTOW

SIM — SPEED INTUITION MANAGEMENT

SPRZEDAZ USLUG

TECHNIKI NEGOCJACJI

TECHNIKI PREZENTACJI

TECHNIKI SPRZEDAZY

TECHNIKI ZAKUPU

MARKETING DLA MALYCH | SREDNICH PRZEDSIEBIORSTW
WZORY UMOW | DOKUMENTOW

Aby zaméwic ksigzke, zadzwon, przeslij faks lub e-mail.
tel.: (58) 520 80 64 « faks: (58) 520 80 65 « e-mail: bl@blinfo.pl - www.blinfo.pl

TECHNIKI NEGOCJACII, wyd. 5, Marzec 2014, BL Info Polska Sp. z 0.0.



Techniki negocjacji

Jak odnies¢ sukces w negocjacjach

Bjorn Lundén
i
Lennart Rosell

Ttumaczenie i opracowanie:
Patrycja Marconi-Mikotajczyk
Danuta Miodzikowska

TECHNIKI NEGOCJACII, wyd. 5, Marzec 2014, BL Info Polska Sp. z 0.0.



Niniejszy e-book jest wtasnoscig prywatna.

Niniejsza publikacja nie moze by¢ kopiowana, reprodukowana ani powielana
w inny sposob, tak w catosci, jak i w czesci. Zabronione jest rowniez jej odczytywanie
w $rodkach publicznego przekazu bez pisemnej zgody wydawcy. Ponadto zabro-
nione jest wykonywanie kopii tej publikacji metodg kserograficzng, fotograficzng, jak
réwniez jej kopiowanie na nosniku filmowym, magnetycznym lub innym.

Kazde wykorzystanie niniejszej publikacji w powyzszy sposéb bedzie stanowic naru-
szenie praw autorskich.
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